‘HOOGTE

Matemco: een boeiend bedrijf

INn een turbulente wereld

Sinds 1 januari 2010 ben ik werkzaam bij Matemco en ik heb me nog geen dag verveeld.

Wat gebeurt er veel binnen dit bedrijf en wordt er hard gewerkt om de klant tevreden te

stellen. De markt is niet geweldig maar Matemco houdt zich meer dan goed staande en

bouwt enthousiast verder aan de toekomst.

Mensen

Na mijn eigen introductie is de focus in eerste instantie op de in-
terne organisatie gericht geweest. Hoe werkt het bedrijf nou echt en
wat kunnen we daarin verbeteren om de klant nég beter van dienst
te zijn. Het afgelopen jaar hebben we vooral in het verkoopteam
een aantal personele aanpassingen gehad. De “nieuwe” vertegen-
woordigers stellen zich verderop in deze “Op de Hoogte” met ple-
zier aan u voor. Treedt eens met ze in contact want het zijn mensen
die luisteren, denken, doen en praten met de wens van de klant als
belangrijkste uitgangspunt. Behalve binnen het verkoopteam inves-
teren we ook in mensen voor het bedrijfsbureau. Recent zijn er al 2
nieuwe ontwerpers aangenomen en we zijn nog op zoek naar een
constructeur.

Investeren in de toekomst

Al deze investeringen doen wij natuurlijk in de volle overtuiging dat
na een periode met een krimpende markt de groei weer zal door-
breken. Wij verwachten dat 2011 een overgangsjaar zal blijken te
zijn en zien in 2012 de markt weer constructief groeien. Behalve in
personeel investeren wij ook in materieel. De productontwikkeling
draait op volle toeren en de eerste vrucht van 2011 wordt op de
Internationale Bouwbeurs 2011 in Utrecht gepresenteerd. Matemco
introduceert daar haar eigen onderslag waarover u ook verderop
in dit blad meer kunt lezen. Met deze (w)onderslag kunnen wij de
aanbiedingen naar onze klanten nog completer maken en blijft alles
voldoen aan de kwaliteit die wij als Matemco zo belangrijk vinden.
Die kwaliteit en de wens tot verbetering zit in alle lagen van het
bedrijf. Zo heeft onze Materieel Dienst het afgelopen jaar een forse
impuls ondergaan zoals u verderop kunt lezen. Door de aankoop van
het terrein van onze buren hebben wij nu 5.500 m’ extra tot onze
beschikking. Ook deze investering is natuurlijk een extra bewijs dat
wij het volste vertrouwen hebben in de toekomst.

Daarnaast investeer ik zelf ook in Matemco en ben ik sinds kort
mede-eigenaar van het bedrijf. Sjaak van Emmerik blijft als aandeel-
houder bij het bedrijf betrokken op en werkt nog steeds mee aan de
productontwikkeling.

En verder...

Niet alleen in Nederland maar ook in het buitenland kan ons Kwik-
steiger systeem zich op een steeds grotere belangstelling verheugen.
De markt in Noorwegen laat een gestage groei zien en ook vanuit
Belgié komt de vraag naar ons systeem. Op dit moment leveren wij
veel materieel voor een omvangrijk werk bij de Brusselse luchthaven
Zaventem.

Uiteraard is Matemco aanwezig op de Internationale Bouwbeurs
2011 in Utrecht. Wij vinden dat je daar als grote speler in de markt
en met zo veel ontwikkelingen binnen je bedrijf niet mag ontbreken.
Heeft u nog geen kaarten voor de Bouwbeurs? Ga dan naar www.
matemco.nl en klik op actueel - nieuws - Bouwbeurs 2011. Met de
link die hier staat kunt u zich alsnog registreren. Of u nu komt om
kennis te maken met ons vernieuwde verkoopteam, het aanhalen
van de contacten of het 'op-de-hoogte' raken van de laatste ont-
wikkelingen binnen Matemco, wij ontvangen u graag in onze stand
B.108 hal 7.

Met vriendelijke groeten,

Harald van der Sloot, Algemeen Directeur
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NIEUWE (W)ONDERSLAG

Op de Internationale Bouwbeurs 2011 intro-
duceert Matemco haar nieuwe (w)onderslag.
Deze houten onderslag is veel sterker dan
alle huidige alternatieven. Daardoor kun je
bijvoorbeeld besparen op het aantal onder-
slagen (waar een dubbele nodig was voldoet
nu een enkele) of, beter nog, grotere staan-
derafstanden toepassen waardoor je minder
ondersteuningsmaterieel nodig hebt. Boven-

dien is hij ook lichter dan de meeste alterna-
tieven wat uit ergonomisch oogpunt natuur-
lijk een pré is. Het gebruikte hout is uiteraard
FSC gecertificeerd en komt van duurzame
plantages. Meer informatie over dit kwali-
teitsproduct ontvangt u tijdens de beurs of
daarna in een gesprek met onze technische
vertegenwoordigers.

Update van de Materieel Dienst

Na de aankoop van het perceel van onze buurman, kwam er 5.500 m? extra ruimte voor de Materieel Dienst. Dat werd tijd ook
want door de sterke groei van de laatste jaren werd het langzaam maar zeker zowel voor het materieel als voor de mensen
erg krap. Op het nieuwe terrein is een nieuwe, halfopen sorteerhal gebouwd van 1200 m2. Een groot verschil met de 360 m?
die we voorheen hadden. Behalve het feit dat de hal nu een stuk groter is, hebben we de logistiek verbeterd en werken we op

een andere manier.

Tweety

Het meest in het oog springende aan de nieuwe manier
van werken is de komst van Tweety (zie foto). Deze speciaal
voor ons gemaakte ruw terrein heftruck heeft een grote
vrije onderruimte. Doordat hij zo hoog boven de grond
zit en de brede wielbasis kunnen we nu over onze jukken
heen rijden met een hele stapel pallets tegelijk. Voorheen
zette een heftruck één juk neer en zette daar één pallet op,
daarna weer één juk met weer één pallet erop en na het
sorteren, controleren en tellen werd het ook weer één voor
één opgeruimd. Nu kunnen de jukken blijven staan en kan
je in één keer 3 of 4 pallets plaatsen. Dat scheelt enorm in
de heftrucktijd waardoor we met dezelfde mensen meer
tonnage kunnen verwerken.

We doen in basis nog steeds hetzelfde, maar weer
een stukje slimmer

Ook het klaarzetten van de zendingen is veranderd. Onder onze 'oude’
kap staan nu de aangebroken pallets en werken 2 man met een stapelaar
om de losse aantallen te verzamelen. De volle pallets pakt de heftruck
direct van het terrein af. Samen vormen zij de bestelling van de klant. Be-
halve extra opslagruimte is dus ook de werkwijze op de Materieel Dienst
aardig veranderd na de nieuwbouw waarbij 'beter' en 'efficiénter' de

kernwoorden zijn.




Sander Muskee

In 2010 zijn er diverse personele wijzigingen geweest in het verkoopteam

van Matemco. Jacques de Vlugt heeft zijn rayon Randstad grotendeels / / )
|

Roger Walraven

overgedragen om vanuit Ede het verkoopteam aan te sturen. Jan Fop- L5
pen ondersteunt de nieuwe collega’s en zit nog boordevol energie en en- 3
thousiasme waarmee hij Matemco graag wil blijven dienen. Wij maken,
tot wederzijds genoegen, graag nog even gebruik van zijn diensten. De

'nieuwe’ mensen in ons verkoopteam stellen zich hierbij graag aan u voor:

Mijn naam is Sander Muskee en ik ben woon-
achtig in het mooie Drenthe, super centraal in
mijn prachtige rayon Noord (postcodegebied
77 en hoger + de provincie Flevoland). Ik heb
een achtergrond in de bouwstoffen/prefab-
betonhandel. Sinds 1 januari 2010 werk ik voor
Matemco waar ik hét gezicht van Matemco,
Jan Foppen opvolg. Graag ontmoet ik u op de
beurs of in het rayon zelf. U kunt mij bereiken
op 06 - 81 18 59 06.

Ik ben Harold Pouw, 39 jaar en woonachtig in
Wijk bij Duurstede. Voordat ik voor Matemco
koos, heb ik 12 jaar bij Bat Continental ge-
werkt. De (ruw)bouwbranche is mij dus goed
bekend maar dan op een iets ander vlak. Bij
Matemco neem ik het rayon Randstad (post-
codegebied 10 m 34 + 36 m.u.v. het stukje
Flevoland) onder mijn hoede waar Jacques de
Vlugt mijn voorganger was. Kan ik iets voor u beteke-
nen? Belt u mij dan op 06 - 81 18 59 02

Hallo, ik ben Roger Walraven. Niet nieuw bij Matemco
maar wel in de functie van technisch vertegenwoordiger.
Na een aantal jaar werkzaam geweest te zijn op het be-
drijfsbureau als ontwerper, behartig ik nu het iets gewij-
zigde rayon Midden (postcodegebied 12, 35, 37 t/m 42
m.u.v. het stukje Flevoland en 65 ¥/m 76). Voorheen had u
hierover contact met Jan Foppen of Niels Kranenburg en nu
mag u mij hiervoor bellen op 06 - 51 97 82 81.

Inhouse demo’s bij Matemco

Velen van u weten dat Matemco u op de
bouwplaats ondersteunt, maar wij doen
dat niet alleen daar. Regelmatig ontvan-
gen wij onze relaties ook bij ons ‘thuis'.
Op ons kantoor in Ede geven wij u graag
een kijkje in de Matemco keuken.

Onze zogenaamde ‘inhouse demo' bestaat
uit een aantal onderdelen. Er is een algemeen
gedeelte o0.a. bestaande uit onze bedrijfsfilm,
rondgang door de demoruimte en over ons ter-
rein. Vaak komen hierbij vele onbekende maar
niet minder interessante aspecten naar boven.
Vervolgens wordt er vaak een specifiek pro-
bleem, project of product bij de kraag gevat.
Wat dit is hangt af van de interesse en samen-
stelling van onze groep gasten. Het is gebrui-
kelijk na dit leerzame deel ook een ontspannen
deel te organiseren, bijvoorbeeld in de vorm
van een aansluitend etentje.

Daarnaast is het mogelijk om deze inhouse
demo in aanmerking te laten komen voor een
vergoeding uit het Scholingsfonds voor verlet-,
reis-, en cursuskosten. Wij zijn namelijk het
enige bedrijf uit de branche dat in de Bouwra-
dius gids “Uitvoeringstechniek en Verwerkings-
eisen” voorkomt.

Ook kunt u bij Matemco terecht voor de cursus

“Kwiksteiger monteur O +D". Deze tweedaag-
se cursus is vooral bestemd voor mensen die al
(enige) ervaring met het Kwiksteiger materieel hebben
Deze cursus bestaat uit een praktisch en een theoretisch
deel. De deelnemers leren meer over de technische aspec-
ten van het systeem en ook de fijne kneepjes en handig-
heidjes die in de praktijk zo nuttig zijn, worden onder de
aandacht gebracht. Ook deze cursus is door het Scholings-

fonds erkent en kan dus voor vergoeding in aanmerking

komen. Ideaal dus als het even wat minder druk is.

Met of zonder vergoeding, u bent sowieso natuurlijk van
harte welkom en een inhouse demo hoeft ook geen hele
dag te duren. Regelmatig wordt een bezoek aan Matemco
gecombineerd met een uitvoerders vergadering om zo twee
vliegen in één klap te slaan. Heeft u interesse in een inhouse
demo en wilt u meer informatie. Neemt u dan gerust contact
op met uw vertegenwoordiger of met Emiel van Emmerik

(0318 - 69 61 33). Wij ontvangen u graag.
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De Verbinding
Ermelo
Goossen Almelo B.V.

WIS T

Aan de oostkant van Ermelo wordt momen-
teel 'De Verbinding' gerealiseerd. Hier worden
de bewoonde wereld en het bos met elkaar
in contact gebracht. Het pand op deze foto
bestaat uit een winkellaag met daarboven
een aantal appartementen. De eerste vloer
ligt dus aanmerkelijk hoger dan de volgende
vloeren en de balken gaan straks dienst doen
als wandligger.

Struten Bru
Oslo
Conbridge A.S.

Op de E18 van Sky naar Langangen worden
vele viaducten gemaakt die vrijwel allemaal
door Conbridge A.S. voorzien worden van

ondersteuning. Conbridge zag het potentieel

van de Kwiksteiger voor de Noorse markt en
bouwt al jaren succesvol aan de weg. Het
samenspel van lokale mensen, de expertise
van Matemco en het Kwiksteiger materieel
vormen samen een uitgekiende combinatie.

Viaduct Steenokkerzeel
Brussel
Dialink

Rondom de Belgische nationale luchthaven
'Zaventem' wordt de infrastructuur aange-
past. Deze fly-over heeft een lengte van meer
dan 400 m en splitst zich aan het eind in 2
richtingen. De 55.000 m’ ondersteuning die
hiervoor benodigd is, wordt geheel gemon-
teerd en gedemonteerd door Jessen Bouw
Ondersteuning B.V die ook het betontimmer-
werk voor haar rekening neemt.

Appartementen en Woningen
Oranjeplaats, Schoonhoven
Bezemer Bouw

In het pittoreske Schoonhoven bouwt Bezemer
Bouw uit Bergambacht aan een serie wonin-
gen, appartementen en ruim 2.000 m* zorg-
voorzieningen. Aan de breedplaat vloeronder-
steuning (uitgevoerd in Kwiksteiger Decking)
is een uitkraging van 1,20 m breed gemaakt
als omloopsteiger en om ruim voldoende
werkruimte te hebben voor het maken van de
volgende vloer.

actuele projecten
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