
Begin vorig jaar wijzigde het management van

Matemco. Nadat Sjaak van Emmerik zich uit de 

directie terugtrok heeft Harald van der Sloot het 

roer overgenomen. Hij zal de visie voortzetten en de

organisatie naar een hoger plan tillen. Van der Sloot

heeft zijn eerste maanden gebruikt om de organisatie

van binnen en van buiten goed te leren kennen. Hij is

vooral positief over het feit dat Matemco vaak tegen

de stroom in investeert. “Waar veel bedrijven in min-

dere tijden gaan snijden, breidt Matemco juist uit. 

Wij leggen nu de basis voor onze successen in de toe-

komst.” Vorig jaar zijn al de eerste stappen naar een

nieuwe organisatie gezet en een nieuwe directeur

springt daarbij natuurlijk in het oog. Ook omdat

Matemco pas aan haar 4e directeur in 40 jaar toe is.

Van der Sloot ziet dit jaar dan ook als een tussenjaar:

“Matemco staat nu in het teken van aanpassen van 

de huidige organisatie en het opmaken voor de 

toekomst.  Als je pas gaat bewegen als de markt weer

op stoom komt, ben je te laat. Door nu te investeren 

in de organisatie, blijven we vooraan staan.” 

UITBREIDEN

Dat Matemco vertrouwen heeft in de toekomst blijkt

ook wel uit de fysieke uitbreiding die zij heeft gedaan.

Zeven jaar geleden werden het kantoor en de bedrijfs-

hal op de bestaande grond al vernieuwd, maar de

forse groei van het Kwiksteigersysteem van de laatste

jaren maakte een nieuwe uitbreiding noodzakelijk.

“Eind 2009 werd het aangrenzende terrein gekocht

waardoor er nu anderhalve hectare beschikbaar is.

Met de bouw van een nieuwe sorteerhal en de aan-

schaf van extra hulpmiddelen kan het logistieke pro-

ces nog efficiënter. Daarbij is ook de opslagcapaciteit

voor het materieel bijna verdubbeld.”  Van der Sloot

ziet de toekomst dan ook positief: ”Het mag dan nu

een wat rustige periode zijn maar als de markt weer

aantrekt, zijn wij er klaar voor en kunnen we meer 

aan dan voorheen.”

HET DRAAIT ALLEMAAL OM MENSEN

Dat de klant centraal staat, blijft vanzelfsprekend vol-

gens Van der Sloot. “Het draait allemaal om de klant.

Goed luisteren, wat wil die klant? Hoe kunnen en 

willen we onze dienstverlening daarop aanpassen?

Dan blijkt dat het niet altijd alleen maar om de prijs

draait, maar ook om vele andere aspecten.” Matemco

heeft met haar materieel en technische kennis alles in

huis voor een sterke basis. Wil de klant een nog breder

dienstenpakket dan worden er strategische partners

ingezet voor andere specialismen. “Juist de samenwer-

king met andere specialisten houdt de organisatie

slank, sterk en vooral flexibel.”

Een andere pijler onder het succes van Matemco 

is goed en betrouwbaar personeel. Van der Sloot: 

“Ik ben trots op onze mensen die zich elke dag weer

vol enthousiasme inzetten voor Matemco. Iedereen

zet zijn schouders er onder.” Hoewel er in de bouw 

nu veel ontslagen vallen, breidt Matemco haar perso-

neelsbestand juist uit. Mede door het doorstromen

van Jacques de Vlugt naar de functie van Hoofd

Verkoop zijn er 3 nieuwe vertegenwoordigers aange-

steld en is ook het bedrijfsbureau uitgebreid. “Hier is

overigens nog een vacature voor een constructeur /

ontwerper.” Dit komt vooral omdat er in de toekomst

meer uit de markt te halen is voor het bedrijf. “Als je

straks wilt oogsten, moet er nu gezaaid worden.” 

MATEMCO BUITEN NEDERLAND

Niet alleen in Nederland maar ook buiten de lands-

grenzen kan het Kwiksteiger systeem van Matemco

zich op een steeds grotere belangstelling verheugen.

Conbridge A.S. voorzag het potentieel van de

Kwiksteiger voor de Noorse markt en bouwt al jaren

succesvol aan de weg. Het samenspel van lokale men-

sen, de expertise van Matemco en het Kwiksteiger

materieel vormen samen een uitgekiende combinatie.

Daarnaast speelt er momenteel een groot werk aan 

de rand van de luchthaven Zaventem in België. Voor

dit infrastructurele hoogstandje heeft de Belgische

aannemer contact gezocht met Matemco n.a.v. de

goede ervaringen op diverse werken in Nederland. 

INTERNATIONALE BOUWBEURS 2011

Uiteraard is Matemco prominent aanwezig op de

Internationale Bouwbeurs 2011 in Utrecht. “Wij vinden

dat je daar als grote speler in de markt en met zo veel

ontwikkelingen binnen je bedrijf niet mag ontbreken.”

Vorige keer trok het proefmodel van de steigertrap

talloze bezoekers. Door het grote succes is die nu 

uitontwikkeld en toegevoegd aan het assortiment. 

De productontwikkeling draait op volle toeren en de

eerste vrucht van 2011 wordt op de Internationale

Bouwbeurs 2011 in Utrecht gepresenteerd. Tijdens

deze editie zal de nieuwe Matemco-drager in het

middelpunt van de belangstelling staan. Van der Sloot

vertelt met enthousiasme: “Deze onderslag is dusda-

nig sterk dat het Kwiksteiger systeem optimaal benut

kan worden terwijl hij toch handzaam en praktisch

goed bruikbaar blijft. Daarmee kan het haast niet

anders dan een duurzame en waardevolle aanvulling

op het assortiment van Matemco worden.” Matemco

ontvangt u graag op haar stand B.108 in hal 7.
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Harald van der

Sloot is sinds 

1 januari 2010

de nieuwe alge-

meen directeur

van Matemco

Hulpconstructies B.V. Met 14 jaar

ervaring in de ruwbouw, kent hij

inmiddels het klappen van de

zweep. Hoewel het niet de meest

makkelijke tijd in de sector is, ziet

Van der Sloot dat juist als een

kans. “Het is een uitdagend

moment om in een interessante

markt te stappen.”

Matemco: met nieuwe mensen 
uitbreiden tegen de stroom in

Viaduct Steenokkerzeel, Brussel, Dialink


